
Il punto di riferimento
per i professionisti della sicurezza.



Il progetto di affiliazione del Gruppo RCE.

Il Gruppo RCE

• E’ leader del mercato della distribuzione di 
prodotti e tecnologie per la sicurezza

• Si pone da oltre 25 anni di esperienza come 
distributore specializzato

• Offre le tecnologie più avanzate alle condizioni • Offre le tecnologie più avanzate alle condizioni 
migliori

• Seleziona i marchi e i prodotti di qualità più 
competitivi

• Crea soluzioni integrate e personalizzate

• Investe sul servizio pre e post-vendita

• Mantiene con i clienti e installatori rapporti di 
fiducia nel tempo



I settori merceologici commercializzati.



Il nostro progetto esclusivo.

• RCE Point è una forma di Affiliazione 
Commerciale contrattuale fra due 
soggetti economicamente e 
giuridicamente indipendenti

• Il Gruppo RCE concede la disponibilità 
all’affiliato RCE Point, un insieme di 
diritti e il know-how tali da creare una diritti e il know-how tali da creare una 
pluralità di affiliati sul territorio

• Lo scopo dell’affiliazione è la 
commercializzazione di tecnologie 
innovative e servizi esclusivi dedicati al 
settore della sicurezza



Il Network.

RCE Point è l’insegna che contraddistingue e raccoglie 
i migliori specialisti del settore della sicurezza.

Il Gruppo RCE

• Concederà l’utilizzo del proprio marchio e dei segni
distintivi

• Verificherà l’area commerciale strategicamente più• Verificherà l’area commerciale strategicamente più
idonea per lo sviluppo dell’RCE Point

• Trasferirà il proprio know how necessario a rendere 
più efficace lo svolgimento dell’attività professionale
dell’RCE Point

Con l’obiettivo di perseguire obiettivi e strategie  
comuni nel reciproco interesse nonché nel rispetto 
delle condizioni contrattuali.



I marchi distribuiti.

ANTIFURTO

ANTINCENDIO

VIDEOCONTROLLO

CLIMATIZZAZIONE

TELEFONIA

CONTROLLO ACCESSI

VIDEOCONTROLLO

AUTOMAZIONE FOTOVOLTAICO

AUDIO & CONGRESSI

DOMOTICA

SISTEMI LAN



I nostri plus.

Supporto
permanente alla
progettazione, alla
vendita e

Presenza 
capillare, 
disponibilità di 
prodotto, tempi di 
consegna rapidi, 
spedizioni a vendita e

all’installazione

Corsi di 
formazione 
tecnici e 
normativi dedicati 
agli installatori in 
tutti i punti di 
distribuzione

spedizioni a 
domicilio

Assistenza tecnica 
integrale, supporto 
di 
programmazione, 
collaudo e 
assistenza 



I vostri vantaggi.

• Le migliori condizioni commerciali per 
assicurarti la possibilità di sfruttare in 
pieno i vantaggi di RCE Point

• Sconti competitivi per permetterti 
ampi spazi sul mercatoampi spazi sul mercato

• Ulteriori sconti per acquisti in quantità



I vostri vantaggi.

• Pagamento vantaggioso per la prima 
fornitura assortita

• Premio a fine anno a fronte di un 
fatturato concordatofatturato concordato

• Promozioni su prodotti in lancio e 
attività promo pubblicitarie



I vostri vantaggi.

• Garanzia di pronta consegna sui 
modelli dichiarati nella previsione 
annuale d’acquisto

• Nessun obbligo di ritiro sulla 
previsione annuale d’acquisto. previsione annuale d’acquisto. 
Verifiche semestrali sui prodotti a 
bassa rotazione

• Stock centralizzato dei prodotti per 
consegne JUST IN TIME



I vostri vantaggi.

• Servizio di assistenza specializzato in 
supporto al tuo tecnico

• Assistenza tecnica telefonica

• Corsi pre e post-vendita sui prodotti in 
gamma sia tecnici che commerciali



I vostri vantaggi.

• Coinvolgimento in eventi     
in Co-Marketing con i 
produttori

• Visibilità sul nostro sito internet

• Merchandising personalizzato



I vostri vantaggi.

• Depliantistica completa e costantemente 
aggiornata per ogni brand commercializzato, 
con cataloghi generali ed opuscoli per gamma 
di prodotto (scaricabile anche on line nell’area 
riservata del sito)

• Espositore in comodato d’uso per 
caratterizzazione del punto venditacaratterizzazione del punto vendita



I vostri doveri contrattuali.

• Raggiungere un minimo di fatturato 
da concordare anno per anno con 
RCE

• Rispetto degli impegni assunti

• Comunicare a RCE informazioni sul 
mercato concorrente relativo alla 
propria zonapropria zona

• Collaborare attivamente per la 
promozione dei prodotti chiave

• Sostenere tecnicamente la clientela 
comunicando tutte le risposte del 
mercato


